
 

 

ひとを呼び込む「おかみサロン」 
モノのあふれる時代は、コト売りビジネスで街づくり。 

女性のためのサービス開発プロジェクト 

私たちは、講師ギルド Powerful Woman という、講師業をめざす  

女性達の集団を作り、講師の仕事を獲得するシステムを作り、  

そしてすぐれた講師を育てる教育システムを作りました。 

会員講師の中には、講師業なんてやったことない人もいて、 

でもちゃんと売れっ子講師になっています。 

 わたしたちが何故「女性講師」にこだわったか？それは、 

世の中の消費をつかんでいるのが女性達であり、好奇心旺盛で、

学びに熱心なのが女性達だからです。そしてその女性達の心をつ

かめるのは、女性なのです。 

 これは、実際のビジネスの現場にいらっしゃる女性達の、 

新たなサービス開発にきっと役立つノウハウです。 
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東 順子（ひがしじゅんこ） 

講師ギルド Powerful Woman 代表／

NPO 法人日本セラピー普及会代表

／施術室優しい手代表／ 

講師育成インストラクター・身体づ

くりインストラクター・施術者 

 

中川 歩美(なかがわあゆみ) 

講師ギルド Powerful Woman 副代表・

教育担当／フラワーズトーク代表

／アユミパートナーズ代表／フラ

ワーデザイナー、アロマセラピスト、 

ブライダルアドバイザー 

 

たかの ひろみ      

講師ギルド Powerful Woman 世話人

／たかのDIYスタジオ代表／DIYア

ドバイザー／販促アドバイザー／
POP 作り・お店づくり講師 

公共機関などからの講座依頼の伸びを

表したグラフです。赤い線が会員数。

青い線が受注数です。会員数は増えて

いない（増やしていない）のに、受注

数は爆発的に伸びています。 

「わたしのワクワク」 商品化計画 

① まず「わたしのワクワク」をさがそう。 

  ⇒ﾜｸﾜｸさがしワークショップをやります。 

② 「わたしのワクワク」をどうすれば「商品」にできるか考えます。 
  ⇒みんなでアイデア出しをやります。 

③ 具体的な手法の基本を学びます。 
  ⇒セミナー、ワークショップの構成。看板、チラシ、ツールのつくり方 

 

こんなことをやります 


